
6 sposobów na to, jak szukać 
klientów jako artysta 

freelancer



Cześć!

20:00 – 21:30 (1,5h)

Specjalna oferta tylko na webinarze

Na koniec zapisy i bonusy

Czat moderowany – na pytania 
odpowiem na końcu



Jeśli zostaniesz do końca



Plan spotkania

Q&A

#FREELANCESTART

Główny temat

•

•

•

•

•

Wprowadzenie

•



Let’s start!

Bonus tylko na webinarze!









Jak zaczynałam?





Aż w 2018 roku, na studiach…



Nie umiałam 
wówczas dobrze 
rysować, więc 
wybrałam jak 
najprostszy styl, 
aby nie raził 
niedobranym 
kolorem lub 
niepoprawną 
anatomią.



Faza niewiedzy
wygrane rozdanie Elfika

kwiatki, aby 
było spójnie

organizowany konkurs
z woskami zapachowymi



Oferta

Dla siebie



Learn as you go
Warto przygotować podstawy, ale wiele rzeczy nauczysz się w trakcie. 
Zacznij z tym, co masz.
Wyjdź z jaskini.



Kim jestem?

Moja misja

Czym się zajmuję?
🐇

🐇

🐇



Przez 5 lat wykonałam 
tysiące ilustracji i setki 

zleceń





Punkt A Punkt B



Punkt A

Punkt B
#FREELANCESTART



freelancestart.pl/e-book



PRZYGOTOWANIE

1 2 3
SZUKANIE KLIENTÓW REGULARNE 

ZARABIANIE



Jak szukać klientów



Zanim zaczniesz szukać klientów…

E-book Freelance stART i 1. i 2. lekcja warsztatów 
#FREELANCESTART



Czy to kolejne szkolenie 
z Instagramem w roli 
głównej?





Szukanie klientów



Nieinternetowe sposoby



1Twoja rodzina
i znajomi



+
•

•

-
•

•

•

Twoja rodzina i znajomi



PROMOCJA!
Kurczak z ryżem 

34,-

Nuggestsy 
38,-

Zadanie: Rozejrzyj się wokół, idąc do sklepu, 
restauracji, czy na siłownię, gdzie Twoja oferta ma 
zastosowanie. I zaproponuj swoją pomoc!2Rozwiązuj lokalne 

problemy



Lokalne współprace



Gdzie szukać lokalnych współprac?



+
•

•

-
•

Lokalne problemy



3Targi, konwenty i wydarzenia



Konwenty

Dni Fantastyki | Wrocław

Polcon Festiwal Fantastyki | Łódź

Śląskie Dni Fantastyki

Poznański Festiwal Sztuki Komiksowej



Targi książek

Międzynarodowe Targi Książki w Warszawie

Poznańskie Targi Książki

Gdańskie Targi Książki



Game jamy

Sensei Game Jam | Wrocław

Hackerspace Game Jam | Trójmiasto

Krak Jam | Kraków



Wszystko zależy…

Zadanie: Zastanów się, gdzie są Twoi 
klienci, pojedź tam i zaoferuj swoją 
pomoc!



+

•

•

-
•

Targi, konwenty i wydarzenia



Jak Wam się PODOBA?



Internetowe sposoby



Webinary

Discord – młodsze pokolenie

Niszowe miejsca - mastermindy

4Grupy



Skuteczność promocji 
na grupie 
facebookowej

Czy grupa jest dostosowana do Twojej niszy –
jak najbardziej konkretna, a nie ogólna.

To, w jaki sposób przedstawisz swoją ofertę 
na grupie.

Zadanie: Przeczytaj rozdział z e-booka „Freelance
stART” o tworzeniu niszy, portfolio i strony, 
zanim wystawisz swoją ofertę na grupie!



T
E
S
T

ŚLUB WESELE | 
DEKORACJE ŚLUBNE | 
OZDOBY | HANDMADE | 
GRUPA WSPARCIA|



Ta technika może być bardzo skuteczna, pod 
warunkiem, że podejdziesz do każdego 
potencjalnego klienta indywidualnie. 

UWAGA: Nie wysyłaj setek spreparowanych 
tekstów, w których zmieniasz tylko nazwę firmy 
klienta. Nie pisz na czyjeś prywatne maile ani 
nie wrzucaj nikomu w wiadomości gotowej 
oferty! 
To jest spam, w niektórych przypadkach 
łamiący nawet prawo.

5Nawiązywanie kontaktu online



•

•

•

•



Podejdź z nastawieniem 
dawania, a nie żebrania



•

•

•







A co, gdy ktoś Ci 
odmówi?
•

•



+

•
-
•



6Strategia Dużej Ryby



Jak dobrze ją 
stosować?



Pamiętaj, zanim zastosujesz

•

•

•
•

•















+

•
-

•

•



+

•
-

•

•



Pozytywy 
Instagrama Negatywy 

Instagrama





BONUSY dla wytrwałych
Prezentacja – slajdy

Psychotest – Czy masz zadatki na freelancera    

freelancestart.pl/bonusy

35 pomysłów na Twoją ofertę graficzną
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